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STRATEJIK URUN DESTEK PROGRAMI
BILGIi DOKUMANI

1. iSLETME BILGILERI (Biiyiik isletme ile isbirligi yapilmasi ve birden fazla isletmenin proje ortagi

olmasi halinde isletme sayisi kadar ¢ogaltilacaktir.)

1.1 isletmeye Ait Bilgiler

Unvani

Adresi

Telefon

Faks

E-Posta

Web Adresi

Faaliyet Alanlar1 (NACE
Kodlar1)

Kurulus Yili

1.2 Projeden Sorumlu Sahislarin iletisim Bilgileri

Adi ve Soyadi Unvany/Gorevi TC Kimlik Telefon
No

E-Posta

1.3 Ortaklara Ait Bilgiler

Ortaklar (Kisi/Firma) TC Kimlik No/Vergi Uyrugu
No

Hisse Orani

1.4 Tsletme Personel Dagihim

Birimi Doktora Yiiksek Lisans On Lise ve
Lisans Lisans Dengi

Diger Toplam

Uretim

Ar-Ge

Diger

Toplam

ISLETME ADI:

1.5 FINANSAL-CALISAN BILGILERI

1.5.1 BILANCO HESABI ESASINA GORE DEFTER TUTANLAR iCIN

1.5.1.1 MALI BILANCO BILGILERI* 20..

20..

20..

1. Donen Varhklar
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II. Duran Varhklar

Aktif Toplanu

I11. Kisa Vadeli Yabanc1 Kaynaklar

IV. Uzun Vadeli Yabanc1 Kaynaklar

V. Oz Kaynaklar

Pasif Toplami

1.5.1.2 GELIiR TABLOSU BILGILERI*

20..

20..

20..

A- Briit Satislar

1- Yurtici Satiglar

2- Yurtdisi Satislar

3- Diger Gelirler

B- Satis Indirimleri(-)

C- Net Satislar

D-Satislarin Maliyeti(-)

Briit Satis Kar1 veya Zarar

E- Faaliyet Giderleri

1- Arastirma ve Gelistirme Giderleri(-)

2- Pazarlama, Satis ve Dagitim Giderleri(-)

3- Genel Yonetim Giderleri(-)

Faaliyet Kar1 veya Zararn

1.5.1.3 CALISAN BILGILERI

20..

20..

20..

A. Giin Sayis1 Toplamr**

B. Ortalama Calisan Sayis1 (A/360)

(*)Onayli Kurumlar/Gelir Vergisi Beyannamesine gore doldurulacaktir.
(**)Her yilhin Ocak-Aralik Donemi SGK Tahakkuk Fisleri dikkate alinarak doldurulacaktir.

ISLETME ADI:

1.5.2 ISLETME HESABI ESASINA GORE DEFTER TUTANLAR ICIN

1.5.2.1 GELiR*

20..

20..

20..

Dénem Icinde Elde Edilen Hasilat

Diger Gelirler

Donem Sonu Emtia Mevcudu

Gelir Genel Toplam

1.5.2.2 GIDER*

20..

20..

20..

Donem Bas1 Emtia Mevcudu

Dénem icinde Satin Alinan Emtia

Giderler

Gider Genel Toplami

KAR/ZARAR (1.5.2.1Gelir Toplami - 1.5.2.2.Gider Toplami)

1.5.2.3 CALISAN BILGILERI

20..

20..

20..

A. Giin Sayis1 Toplami**

B. Ortalama Kisi Sayis1 (A/360)

(*) Onaylr Gelir Vergisi Beyannamesine gore doldurulacaktir.

(**)Her yilin Ocak-Aralik Dénemi SGK Tahakkuk Figleri ve Isletme Sahibi dikkate alinarak doldurulacaktir.
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2. PROJE iLE iLGIiLi BILGILER

2.1 Uretim Yeri Ile Tlgili Bilgiler

Uretim Yeri

Ili

Tlgesi

Adresi

OSB’de/TGB’de
Olmas1 Halinde
Bolgenin Adi

Acik Alan (m?)

Kapal1 Alan (m?)

Varsa; liretim i¢in
alinan yasal izinleri
belirtiniz.

2.2. Uretim Kapasitesi Ile Tlgili Bilgiler

Proje Tamamlandiktan Sonra Tam Uretim
Kapasitesi (Adet, ton, m, vb)

Proje Tamamlandiktan Sonra Planlanan Uretim Miktan

1. Yil 2. Yl 3. Yl

3. PROJENIN TEKNiK ACIDAN DEGERLENDIRILMESI

3.1. Projeye konu iiriiniin iiretim siireci, is akisi ve iiretim teknolojileri hakkinda bilgi
Veriniz.

(Uretimin hammaddeden baslayarak iiriin  haline gelene kadarki asamalarim detayli anlatiniz. Bu
kapsamda talep edilen makine-techizat ve yazilimin gerekgelerini agiklayiniz. Projeye konu iiriiniin
tiretim teknolojisi hakkinda varsa farklt metotlar ile karsilagtirmalr bilgiler veriniz.)

(Biiyiik isletme birlikte birden fazla isletmenin proje sunmasi halinde tiretimin her asamasun hangi
isletme tarafindan yapilacagi varsa biiyiik igletmenin katkist ile birlikte projeye konu iirtiniin son
halinin hangi isletme tarafindan verilecegi detayli bir sekilde a¢iklanmalidir.)
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3.2. Uriin veya iiretim yontemi icin gereken ulusal ve uluslararas: standartlar hakkinda
bilgi veriniz.

(Pazarin veya varsa biiyiik isletmenin istedigi sertifikasyonlar, teknik 6zellikler nelerdir? Bunun igin
hangi testlerin yapiimas: ve belgelerin alinmasi gerekmektedir? Uretim icin gerekli olan yasal izinler
var midir? Varsa nelerdir? Alinmasiyla ilgili 6ngoriilen siire¢ nedir?)

3.3. Projeye konu iiriine iligkin iiretim kapasiteniz hakkinda bilgi veriniz.

(Stratejik Uriine yonelik varsa mevcut iiretim kapasitenizi ve hedeflediginiz iiretim kapasitenizi
anlatiniz. )

3.4. Projeye konu iiriiniin iiretilmesine yonelik insan kaynagi planlamasim aciklayiniz.

(Proje kapsaminda ihtiya¢ duyulan personel sayisi, projedeki gorevleri ve is tammlarint detayl
agiklayiniz.)

| 4. PROJEYE KONU URUNUN PAZAR ACISINDAN DEGERLENDIRILMESI

‘ 4.1 Projeye Konu Uriine Yonelik Rekabet ve Pazar Analizi

Uriine iliskin ithalat/ihracat bilgileri*

ithalat Bilgileri 20.. 20.. 20..
(son 3 yillik)

Ithalat tutar1 (TL)

Ithalat miktar1

Thracat Bilgileri 20.. 20.. 20..
(son 3 yilhk)

Ihracat tutar (TL)

Thracat miktar

*Bilgilere iliskin dokiiman eklenecektir.

Yurtici Rakipler
Rakip Isletme Uriin Satis Pazar Pay1 Avantajlar Dezavantajlar
Fiyatlar
Yurtdis1 Rakipler
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Rakip Isletme Uriin Satis Pazar Pay1 Avantajlari Dezavantajlari

Fiyatlar

Pazara Giris ve Rekabet Stratejiniz Nedir?

(Pazara giris asamasindaki yapilacak ¢alismalari, piyasadaki rekabet kosullar: ve rakipleri
dikkate alarak izleyeceginiz stratejileri agiklayiniz.)

Pazarlama ve Satis Stratejilerinizi Aciklayimz.

(Ureteceginiz iiriiniin halen ithal edilmekte olan muadillerine gore avantajlar: nelerdir,
pazarwn sizi tercih etme nedenleri nelerdir? Pazarlama ve satis siireci hakkinda bilgi veriniz.
Uriin sadece yurti¢i pazar hedefli mi? Yurtdisi pazart i¢in ¢alisma yapilacak mi?)

Projeye Konu Uriiniin ithalata ve Thracata Olabilecek Etkilerini Aciklayimz.

Biiyiik Isletmenin Disinda Alternatif Pazar Stratejiniz Hakkinda Bilgi Veriniz.

(Briyiik isletme ile igbirligi olmast halinde doldurulacaktir.)

4.2 Projeye Konu Uriiniin Miisterisi ve Talep Yapisi

Yurt igi Miisteriler (Sektor, bolge, yapiimas: planlanan satis miktart agisindan yurt ici hedef miisteri
gruplarini gozeterek detaylandiriniz.)

Miisteri Kitlesi Ongoriilen Talep
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Yurt Dis1 Miisteriler (Sektor, bilge, yapilmas: planlanan satis miktar agisindan yurt disi hedef miisteri

gruplarimi gozeterek detaylandiriniz.)

Miisteri Kitlesi

Ongéoriilen Talep

4.3 Tahmini Satis Plam

Halihazirda Projeye Konu Uriin Ile lgili Verilen Teklif, Alinan Siparis vb. Gibi Yapilan
Is Baglantilar1 Var m1? Aciklayimz.

(Uriine iliskin alinan teklifler, siparisler vb. is baglantilar1, biiyiik isletme ile isbirligi

yvapilmast halinde satis miktari ve ongoriilen satis fiyati hakkinda bilgi veriniz.)

Projenin Tamamlanmasimi1 Takiben 3 Yillik Tahmini Satis Plamimizi Belirtiniz.

1. Yl 2. Yl 3. Yl
SATISLAR Satis Tutan Satis Tutan Satis Tutan
Miktari (TL) Miktari (TL) Miktari (TL)
Yurt Ici
Satiglar
Yurt Dist
Satiglar

Uretim Maliyeti ve Karhlik

(Uretim maliyetleri ve hesaplama yéntemleri hakkinda bilgi veriniz. Muadil diriinler ile
lireteceginil stratejik tirtiniin satis fiyatini kiyaslayiniz. Tam kapasite ile tiretimde ongoriilen
karlilik tahminlerinizi belirtiniz.)
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