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GIRISIMCI ADI SOYADI :

IS FIKRIi ADI

ISLETMENIN ADI

BOLUM 1: GENEL BILGILER

1.1 Girisimci Bilgileri:
(Bu kisimda kendinizi/ortaklarinizi kisaca tanitiniz, is tecriibenizi anlatiniz)

1.2 is Fikri:
(Bu kisimda kurdugunuz isi, kurma gerekgenizi, pazarinizi ve finansman kaynaginizi kisaca
anlatiniz)
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BOLUM 2: GIRiSIMCIYE / ORTAKLARINA VE ISLETMEYE ILiSKIN
BILGILER

2.1 Isletmeyi ortak ile ya da tek basimiza kurmamzin nedeni ve varsa ortaklarimzin
isletmenizin basarili olmasi acisindan onemi:

2.2 Is Fikri ve Secme Nedeni:

2.3 Isletmenin Misyonu ve Vizyonu:

2.4 Kisa Vadeli Hedefleri (1. yil):

2.5 Orta ve Uzun Vadeli Hedefleri (2.yil ve iizeri):

BOLUM 3: PAZAR BILGILERI VE PAZARLAMA PLANI

3.1 Pazarnin Biiyiikliigii, Hedeflenen Pazar Payi:

(Uriin/hizmetin sunulacagi pazarin ciro/birim bazinda yillik hacmini ve bu hacimden yillik
olarak ne kadarlik bir pay almayr hedeflediginizi aciklayiniz)

3.2 Pazar Profili:

(Potansiyel miisterileriniz kimlerdir? Yas, gelir durumu, cinsiyet, bélge, tiiketim aliskanlig
vs. hususlari ¢ercevesinde agiklayiniz.)

3.3 Rakip Analizi:

(Mevcut veya potansiyel rakipleriniz kimlerdir? Rakiplerinize karsi alacaginiz onlemler
nelerdir? Rakiplerinize karsi avantaj ve dezavantajlarimizi agiklayiniz.)

3.4 Uretim/Pazarlama/Satis Hedefleri:
(En az 12 aylik, birim ve tutar bazinda tablo olusturunuz ve varsa agiklama yaziniz.)

3.5 Sektorel Gelismeler, Firsat ve Tehditlere iliskin Degerlendirmeler:
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3.6 Beklenmedik Durumlara iliskin Ongériiler:

(Is Plan: disinda karsilasabileceginiz olumlu ve olumsuz durumlar nelerdir? Bu durumlara
iliskin tedbir faaliyetlerinizi yaziniz.)

3.7 Uriin/Hizmet Tanim:

3.8 Uriin/Hizmet Fiyatinin Nasil Olusturuldugu:

3.9 Yer Secimi ve Nedeni:

(Segilen mekanin konumu, fiziki ozellikleri, pazara yakinligi, avantaj ve dezavantajlarini
agiklayniz.)

3.10 Miisteriye Ulasim Kanallari:

3.11 Uriin/Hizmet Tanmitim Plani:

( Miisteriye hangi zaman diliminde ve hangi ulasim kanallarryla tamtilacagini agiklayniz.)

BOLUM 4: URETIM/HIZMET PLANI

4.1 Uretim/Hizmet Sunum Siirecinin Asamalari:
(Miisterinin tiretim/hizmet siirecine dahil oldugu ve ¢iktig1 siireci agiklayniz.)

4.2 is Akis Semasi:

(Siparigin alinmasindan iiriin/hizmetin satisina kadar gegen siireci ana agsamalart ile
agiklayiniz.)

4.3 Uretim/Hizmet Sunum Siirecinde Gerekli Olan Standartlar, Belgeler, Ruhsat ve
Izinler:

BOLUM 5: YONETIM PLANI

5.1 Organizasyon Semasi:
(Organizasyon igerisinde yer alacak personeli tablo/sema yardimiyla a¢iklayniz.)
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5.2 Personelin Niteligi, Gorev ve Sorumluluklar:
(Mesleki yeterlilik belgesi sahipleri varsa belirtilecektir.)

BOLUM 6: FINANSAL PLAN

6.1 Baslangic Maliyetleri ve Diger Baslangi¢ Giderleri:

(f§ kurma siirecinde makine, techizat ve ofis donanimi, tadilat, bakim ve onarim isleri,
depozito vb. yapilan tiim giderleri agiklayniz.)

6.2 isletme Giderleri:

(fgletme malzemeleri, hammadde, kira, elektrik, yakit, su, haberlesme, personel, bakim
onarim, genel giderler ve beklenmeyen vb. giderleri sabit ve degisken gider ayrimi yapilarak
yiulltk bazda agiklayniz.)

6.3 Nakit Projeksiyonlar::
(Aylik gelir, gider ve gelir/gider farkini i¢erecek sekilde en az 1 yillik tablo olusturunuz)

6.4 Kara Gecis Noktasi:

(Ne kadar siire/satis miktari/satis tutar: sonrasinda kara gegilecegini hesaplayarak
agiklayniz.)

6.5 Oz kaynak ve/veya Diger Kaynaklardan Saglanacak Finansman:

(Girisimcinin sahip oldugu 6z kaynak ile bor¢/kredilKOSGEB Destegi ayrimi yaparak is
fikrine ait toplam finansman kaynagint agiklayiniz)
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